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Le geografie dell’export italiano
In Asia-Pacifico e Africa Subsahariana le performance migliori
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L’export italiano continua a mostrare segnali di resilienza
Le vendite Made in Italy aumenteranno del 3,4% nel 2019 e del 4,3% in media nel 2020-2022

Esportazioni italiane di beni e servizi (valori in €mid; var. % a/a)
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SACE SIMEST — Gruppo CDP
Un gruppo finanziario-industriale unico nel panorama italiano

Il Polo dell’export e dell'internazionalizzazione del Gruppo CDP,
compost da SACE e SIMEST, offre alle imprese una gamma
completa di strumenti finanziari ed assicurativi per crescere in

ltalia e all’estero Finanziaria

5.6 €/mld

di patrimonio netto e
un rating BBB+

ESPERIENZA (Fitch)

40anni

nel fornire soluzioni dirisk  Flassibilita

management e
Assistito oltre

20,000 PMI
e grandi imprese
in 198 paesi
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SACE SIMEST con le imprese: i 4 driver per la crescita

Prossimita alle Imprese Promozione Digitalizzazione Education
e Consulenza e Business I\/Iatchmg e Semplificazione e Cultura dell’Export

290 0

00 9

Qlntensificare lo sforzo per
servire a 360° le imprese

U Rafforzamento presenza
nelle aree a maggior
potenziale

O Opportunita uniche per le
aziende italiane,
aumentando
esponenzialmente le
possibilita di espandere |l
loro business.

U Accesso prioritario ai
progetti e alle figure chiave
del management di grandi
Buyer esteri

-

QForte investimento su piano O Promozione della cultura
di digitalizzazione dei servizi dell’export tra le imprese
per le imprese e italiane
semplificazione O 4 export kit a seconda del

QU Servizi dedicati alle imprese grado di maturita rispetto
disponibili online sul nuovo alla tematica export

portale sacesimest.it QO Partnership con attori
W Aumento operazioni gestite qualificati offline (Ice,

completamente online Confindustria, Ispi, etc.)
URiduzione della

documentazione contrattuale
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Prossimita alle Imprese in Italia e sui

RETE ESTERA

® Hong Kong
® Mumbai

® Mosca
® Istanbul
® Dubai
® Nairobi
¢ Johannesburg

¢ Citta del Messico

® San Paolo

® Shanghai

mercati internazionali

RETE NAZIONALE -

Per garantire la vicinanza alle imprese

>

‘enezia-Mestre

Ancona \

Palermo

italiane, la Rete di SACE e organizzata in:

Divisione Mid Corporate, suddivisa in
4 macro aree territoriali e responsabile
della relazione con aziende con
fatturato compreso tra 50 e 500 milioni
di euro;

Divisione PMI, suddivisa in 2 macro
aree territoriali e responsabile della
relazione con aziende con fatturato fino
a 50 milioni di euro
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Opportunita per le PMI nella catena del valore internazionale: la Push Strategy
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Education to Export | un programma a misura di PMlI

https://sacesimest.it/education

Il programma di formazione messo in campo da SACE SIMEST per accompagnare le PMI nel loro percorso di sviluppo
e crescita all’estero, attraverso il trasferimento di know-how specialistico e I'accesso alle soluzioni assicurativo-
finanziarie piu adatte a sostenere e proteggere il business.

Multicanalita

Il canale online permette di raggiungere il target in maniera
Education to Export capillare; gli incontri formativi sul territorio permettono di
Attrezzarsi per crescere glligstero | ingaggiarlo in maniera pid mirata e con contenuti tailor-made.

Profilazione

4 percorsi di crescita delle competenze, attraverso journey
liberi, gratuiti e con modalita e tempi di fruizione flessibili

Semplicita

Un modo pil immediato e intuitive per orientare le piccole e
medie imprese nell'offerta del Polo dell'export, SACE SIMEST

Partnership

Collaborazioni con selezionati interlocutori istituzionali e
privati a livello editoriale e di formazione sul territorio.

2|
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https://www.youtube.com/watch?v=eQVzQYMGhpk&t=6s
https://e2e.sacesimest.it/

Education to Export | la mappa interattiva

Il primo contenuto dell’export kit 3 € una mappa
interattiva attraverso la quale I'imprenditore puo:
sace simest accedere a informazioni su opportunita e

Un mondo di opportunita { r|SCh|
i Scoprire i settori a maggior traino in un
determinato mercato
Scaricare le schede paese, uno strumento
unico per prepararsi al meglio ad incontrare
controparti estere.
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https://www.youtube.com/watch?v=5NTAeM57RH8
https://www.youtube.com/watch?v=5NTAeM57RH8
https://e2e.sacesimest.it/come-essere-competitivi/mappa-delle-opportunita-per-l-export/

Mappa dei Rischi e delle opportunita SACE SIMEST

Conoscere e valutare le opportunita e i rischi connessi al processo di internazionalizzazione. Su quali mercati puntare?

La Mappa dei rischi SACE
SIMEST mostra il livello di
rischio di credito in ciascun
Paese. Esso ¢ il risultato della
media del rischio di credito
verso controparti  sovrane,
corporate e bancarie.
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Mariangela Siciliano,
Head of Education to Export

m.siciliano@sace.it
Mob +39 3341225918
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